
1. Les Pré-requis
Être dans des fonctions commerciales 

2. Les Profils concernés
Les forces de ventes 

3. Les Objectifs de la formation
> Permettre à des personnes ayant déjà une expérience dans
l’activité commerciale de structurer leur démarche.

Formation destinée à accroître l’efficacité des forces de vente.

L’Efficacité Commerciale

Durée :

2 journées

(7 heures/jour)
9H-12H30  
14H-17H30
(accueil à partir 
de 8H30)

Intervenants :

Consultants spécialisés

Dates :

Nous consulter

Prix catalogue :

750 euros HT

Lieux des sessions :

Paris, Toulouse, Lille,
Toulon, Tarbes, Cahors

Nos formations

4. Le Programme de la formation (programme non détaillé)

> Méthode de ciblage et de prospection
> Gestion du contrat commercial
> Méthode d’argumentation
> Conclusion de vente
> Suivi et veille commerciale
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