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LEfficacité Commerciale
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. Formation destinée a accroitre lefficacité des forces de vente.
@
Durée :
2 journées 1. Les Pré-requis
(7 heures/jour) Etre dans des fonctions commerciales
gH-12H30
14H-17H30
(accueil a partir
de:BH30) 2. Les Profils concernés
Les forces de ventes
Intervenants :

= 3. Les Objectifs de la formation
Consultants spécialisés

> Permettre a des personnes ayant déja une expérience dans
I’activité commerciale de structurer leur démarche.

Lieux des sessions : 4.Le Programme de la formation (programme non détaillé)

Paris, Toulouse, Lille,
Toulon, Tarbes, Cahors

> Méthode de ciblage et de prospection
> Gestion du contrat commercial

> Méthode d’argumentation

Dates : > Conclusion de vente

N e I > Suivi et veille commerciale

Prix catalogue :

750 euros HT
CONTACT : Isabel Sicard - Responsable Pedagogique
IFGC - Lim France SA

Organisme de Formation N° 73310391031 (
® ® ® Burolines - Batiment 1- 2 bis, rue Marcel Doret - 31700 Blagnac
Tél:0534 604954 /Fax: 0534 604959 |FGC

Mail : isabel.sicard@groupe-cahors.com
inscription en ligne sur : www.groupe-cahors.com GROUPE CAHORS
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